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Tematické okruh

Obchodni vyjednavani:

Uloha a postaveni prodeje v podniku a F{zeni prodejniho tymu:
Role socialni komunikace v obchodnich vztazich

Kupni chovani zakaznika

Prodejni techniky a prodejni tikoly

Prodejni kanaly

Nakupni ¢innost, strategie ndkupu a vyjednavani s dodavateli.

Péce o vyznamné klienty
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Prognéza prodeji a jejich hodnoceni

=
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. Prodejni prezentace a proces prodeje
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. Rizeni lidskych zdroji v obchodnich firmach

=
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. Rizeni rizika v obchodnim podnikani

13. Uzemni strategie obchodnich firem a fzeni projektt

14. Space management obchodni jednotky

15. Rizeni obchodniho sortimentu

16. Rizeni pohybu zbo%i a operativni {zeni prodejny

17.Vliv informacnich a komunikacnich technologii na rizeni obchodni firmy
18. Organizovani v obchodnich firmach

19. Rizeni zasob v obchodé

20. Role znacek v obchodnim podnikani
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